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Niniejsza prezentacja nie stanowi oferty sprzedaży jakichkolwiek papierów wartościowych Spółki Dekpol SA (“Spółka”),

w szczególności nie zawiera informacji o papierach wartościowych oraz warunkach ich nabywania. jak również nie stanowi zaproszenia do sprzedaży papierów

wartościowych, składania ofert ich nabycia lub zapisu na papiery wartościowe Spółki. Niniejsza prezentacja ani żadna jej część jak też fakt jej dystrybucji nie będą

stanowić podstawy do zawarcia jakiejkolwiek umowy lub zaciągnięcia jakiegokolwiek zobowiązania. Nie stanowi ona też źródła informacji, które mogłyby być

podstawą decyzji o zawarciu jakiejkolwiek umowy lub zaciągnięciu jakiegokolwiek zobowiązania. Nie należy dla jakichkolwiek potrzeb polegać na informacjach

zawartych w niniejszej prezentacji, ani też zakładać, że informacje te są kompletne, ścisłe lub rzetelne. Wszelkie takie założenia czynione są wyłącznie na własne

ryzyko. Ani Spółka, ani osoby działające w jej imieniu, w szczególności członkowie Zarządu Spółki, ani jakiekolwiek inne osoby nie udzieliły żadnych wyraźnych ani

dorozumianych gwarancji ani zapewnień co do ścisłości, kompletności lub rzetelności informacji bądź opinii zawartych w niniejszej prezentacji. Oświadczenia

zawarte w niniejszej prezentacji, które nie stanowią faktów historycznych są „oświadczeniami dotyczącymi przyszłości”. Oświadczenia dotyczące przyszłości, w

szczególności takich jak przewidywania co do przychodów z określonych rynków czy rozważania dotyczące rozwoju Spółki jej podmiotów zależnych oraz podmiotów

stowarzyszonych i powiązanych („Grupa Kapitałowa”), nie należy traktować jako wiążących prognoz. Ani Spółka, ani osoby działające w jej imieniu, w szczególności

członkowie Zarządu Spółki, ani jakiekolwiek inne osoby nie udzielają zapewnienia, że przewidywania dotyczące przyszłości zostaną spełnione, w szczególności nie

gwarantują zgodności przyszłych wyników lub wydarzeń z tymi oświadczeniami jak również tego, że przyszłe wyniki Grupy Kapitałowej nie będą się istotnie różnić

od przewidywanych. Informacje zamieszczone w niniejszej prezentacji mogą ulegać istotnym zmianom. Ani Spółka ani żadna inna osoba nie ma obowiązku

aktualizowania lub dbania o aktualność informacji zawartych w niniejszej prezentacji ani też poprawiania jakichkolwiek ewentualnych nieścisłości; wszelkie

wyrażone w niniejszej prezentacji opinie mogą ulec zmianie bez uprzedzenia. Ani Spółka, ani jakikolwiek członek jej organów, pracownik wyższego lub niższego

szczebla, ani też jakakolwiek inna osoba nie ponosi jakiejkolwiek odpowiedzialności z tytułu jakichkolwiek szkód wynikających z wykorzystania niniejszej prezentacji

lub jej treści. Poprzez udział w niniejszej prezentacji lub przyjęcie kopii niniejszego dokumentu, zobowiązują się Państwo do przestrzegania wspomnianych wyżej

ograniczeń i warunków.

ZASTRZEŻENIA PRAWNE



3

GRUPA KAPITAŁOWA

Mariusz Tuchlin 
Prezes Zarządu,  Dekpol S.A.

główny akcjonariusz

Katarzyna Szymczak-Dampc
Wiceprezes Zarządu, Dekpol S.A. 

Dyrektor Finansowy

Sebastian Barandziak
Prezes Zarządu 

Dekpol Deweloper

Michał Skowron 
Prezes Zarządu 

Dekpol Budownictwo

Andrzej Kuchtyk 
Prezes Zarządu
Dekpol STEEL
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AGENDA

1. Wyniki finansowe FY 2020

2. BUDOWNICTWO

3. DEWELOPER

4. STEEL

5. Podsumowanie 

i perspektywy



WYNIKI FINANSOWE GRUPY 
DEKPOL
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Pozostałe STEEL GW Deweloper

5%
12%
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3%
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62%

27%

Przychody (%)

Pozostałe STEEL GW Deweloper

GRUPA DEKPOL

2021-05-30

2019
2020

+37%

wzrost przychodów 

• FY 2020 – wzrost przychodów o 283 mln PLN (+36,64% r/r)

• 4Q - 149 mln PLN (+92,65% r/r)
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DYNAMICZNY WZROST WYNIKÓW FINANSOWYCH 

772

1054

2019 2020

Przychody (mln 

PLN)

83

137

2019 2020

Zysk brutto ze sprzedaży (mln PLN)

43

0

81

+27,6
one-off

-0,3

71

81

2019 2020

Zysk operacyjny (mln 

PLN)

• wzrost marży brutto na sprzedaży o 2p.p. do 13,0% wobec 10,8% przed rokiem

• zysk operacyjny w wysokości 81 mln PLN, +14% r/r wobec raportowanego wyniku 2019r

• wynik operacyjny 2019 pod wpływem zdarzeń jednorazowych (efekt netto 27,6mln PLN vs. -0,3 mln PLN w 2020 ) po skorygowaniu 

o wartość zdarzeń jednorazowych w 2019 dynamika zysku operacyjnego na poziomie +87,7% r/r

marża 13,0%
+2,2p.p.
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WYBRANE EFEKTY RACHUNKU WYNIKÓW 2020 vs. 2019

• wynik 2019 pod pozytywnym wpływem zdarzeń jednorazowych (efekt netto 27,6mln PLN vs. -0,3 mln PLN w 2020 ) po skorygowaniu 

o wartość zdarzeń jednorazowych w 2019 dynamika EBITDA na poziomie +87,7% r/r

81,2

53,9

53,9

53,9

95,8 91,9

92,0

-27,3

+54,1

-12,2
-3,6

EBITDA 2019 efekty jednorazowe
(PPO,PKO)

znorm. EBITDA 2019 zysk ze sprzedaży koszty sprzedaży koszty ogólnego
zarządu

EBITDA 2020

głównie 
przeszacowanie 

aktywów w 2019

wzrost zysku ze 
sprzedaży o 65% r/r

koszty stałe na zbliżonym r/r poziomie
koszt sprzedaży 3,3% sprzedaży vs. 3,0% w 2019

(mln PLN)
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WYNIKI FINANSOWE

EBITDA :

• +13% r/r w ujęciu raportowanym, 

• +70% r/r po oczyszczeniu o zdarzenia 
jednorazowe 

Zysk netto:

• +4% r/r 52,8mln PLN w ujęciu 
raportowanym, 

• + 86% r/r po oczyszczeniu o zdarzenia 
jednorazowe

22,3
34,7

53,0
60,2

81,2
92,0

7,2% 13,4% 9,2% 7,2% 10,5% 8,7%

2015 2016 2017 2018 2019 2020

EBITDA (mln PLN) i marża EBITDA (%)

12,4

22,9

33,0 33,9

50,8 52,8

4,0%
8,9%

5,7% 4,1% 6,6% 5,0%

2015 2016 2017 2018 2019 2020

Zysk Netto (mln PLN) i marża netto (%)

+13% r/r
+70% r/r l-f-l* 

+4% r/r
+86% r/r l-f-l*  

* l-f-l dane znormalizowane, porównywalne skorygowane o 
zdarzenia jednorazowe występujące w 2019 – efekt 27mln 
przeszacowania wartości aktywów
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DODATNIE PRZEPŁYWY PIENIĘŻNE I KORZYSTNE WSKAŹNIKI 

+64%
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Dług netto/EBITDA

• 7 kolejny kwartał z dodatnimi przepływami operacyjnymi, które w całym FY 2020 wyniosły 135,7 mln w 2020, 64% r/r

• dług netto na poziomie PLN 106,0mln PLN vs 182,0mln PLN na koniec roku 2020  

• komfortowa sytuacja bilansowa

33,5

-6,2 -8,2

29
38,1

24

13

56

4,5

62,2

82,8

135,7

3Q18 4Q18 1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 2019 2020

Operacyjne przepływy pieniężne (mln PLN)
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OSIĄGNIĘCIE DOCELOWEJ STRUKTURY FINANSOWANIA

4Q 2020:

• emisja 50,0 mln PLN obligacji serii I 

• emisja 11,0 mln PLN obligacji serii J

• częściowy wykup 22,9 mln PLN obligacji serii G i H

CEL:  STRUKTURA FINANSOWANIA
Obligacje – struktura terminowa (mln PLN)
(stan na 31.12.2020) 

50,0 50,2

35,0
21,5

10,0

0,0

21,5

50,0

60,2

35,0

  2021   2022   2023   2024   2025

Deweleper

Budownictwo

DSA

I-IV 2021 - refinansowanie  97,7mln PLN obligacji zapadających w H1

• emisja 21,5mln PLN obligacji serii K

• emisja 10,0mln PLN obligacji serii B (Deweloper)

• wykup 62,7mln PLN obligacji G i H

• emisja 17,7mln PLN obligacji serii L

• wykup 30,0mln PLN obligacji DA i DB

• emisja 30mln PLN obligacji serii A i B (Budownictwo)

97,7

50,0

11,0

  2021   2022   2023   2024   2025
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BUDOWNICTWO

• wiodący na rynku ogólnopolskim generalny wykonawca 

robót budowlanych specjalizujący 

się w budowie obiektów logistycznych, przemysłowych i 

innych kubaturowych 

• dostęp do własnych zasobów ludzkich 

i sprzętowych, a także materiałów prefabrykowanych 

wytwarzanych w zakładach Grupy Kapitałowej (Betpref) 

pozwala na 

kontrolę procesu budowlanego

• kontrakty krótko- i średnioterminowe 

(czas realizacji 6-9 miesięcy)

• realizacja projektów głównie dla inwestorów prywatnych, w 

tym dla siostrzanej spółki 

Dekpol Deweloper

• orientacja na potrzeby Klientów jako element strategii 

rozwoju Dekpol Budownictwo stanowi gwarancję ich 

powrotu z kolejnymi projektami
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BUDOWNCTWO: SOLIDNE WZROSTY POMIMO PANDEMII

• wzrost sprzedaży vs. 2019 o 34% r/r i zysku operacyjnego o 51,5% r/r, działalność 4Q 2020 i 1Q 2021 bez zaburzeń spowodowanych przez COVID

• solidny wzrost sprzedaży w 2020 zrealizowany głównie w obszarze projektów magazynowo-logistycznych stanowiących zaplecze logistyczne dla handlu e-commerce; podobnie w 2020 

roku wzrosła ilość realizacji przemysłowych.

• korzystna wyższa o 8p.p. vs. 2019 marża, osiągnięta dzięki zmianom wewnątrzorganizacyjnym polegającym na optymalizacji wewnętrznych procesów oraz ścisłej kontroli kosztów 

bezpośrednich i pośrednich; jednocześnie rok 2020 przyniósł dużą ilość realizacji obiektów zaawansowanych inżyniersko

122

177

107
82

117

166
122

249

487

654

1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 2019 2020

Przychody* (mln PLN)

+34%

6

11,7 10,3

1,6

8,4
10,6 9,2

17,1

29,9

45,3

5,0% 6,7%
9,7%

2,1%
7,2% 6,4% 7,5% 6,9% 6,1% 6,9%

1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 2019 2020

Wynik operacyjny

EBIT (mln) marża (%)

+52%+34%
+52%

*Konsolidacja
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PERSPEKTYWA 2021+

• dynamiczna kontraktacja w 4Q’20 i 1Q’21 nie została zatrzymana pomimo przedłużających się 

obostrzeń związanych z COVID-19

• wysoki popyt na budownictwo przemysłowe i magazynowe zapewnia mocny portfel zleceń –

większość projektów kilkumiesięcznych o wartości 25-40mln PLN

• wybrane aktualne projekty: Panattoni Danfoss (Grodzisk Mazowiecki), Panatoni Animex (Ostróda), 

Panattoni AirPort (Gdańsk), RTE Bicycles (Brześć Kujawski), Sokołów (Osie), 7R Szczecin, CH Karuzela 

(Kołobrzeg)

• od 1 stycznia 2021 wyodrębniona spółka zależna Dekpol Budownictwo Sp. z o.o.

MOCNY PORTFEL ZAMÓWIEŃ

Pozostałe
20%

Projekty przemysłowe
40%

Projekty 
logistyczne

40%

Struktura projektów GW
(stan na 31.12.2020)

SKUTECZNA KONTRAKTACJA - WARTOŚĆ UMÓW na 
31.12.2020:

• 1034 mln PLN 
(409 mln PLN pozostało do realizacji) 

• w tym dla Dewelopera 130 mln PLN, 
(70 mln PLN pozostało do realizacji)

621

500

380
432

574

750

875

1034

208

100

270

372 350
416 395 409

1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20

Kontraktacja (mln PLN)

Wartość kontraktów netto (mln PLN)

Pozostało do realizacji (mln PLN)



16

organiczny rozwój przedsiębiorstwa z założeniem 
przełożenia jego efektu na wzrost uzyskiwanych 
wyników finansowych

Priorytety 2021 - 2022: 

• zwiększenie sprzedaży poprzez pozyskiwanie nowych rynków zbytu 

w ujęciu terytorialnym i podmiotowym

• zachowanie dyscypliny kosztów bezpośrednich i pośrednich

Kamienie milowe służące realizacji Priorytetów:

• orientacja na potrzeby Klientów

• budowa struktur lokalnych wokół głównych miast w Polsce: Warszawa, Poznań – Wrocław; Kraków –

Katowice – Rzeszów

• dalszy rozwój kompetencyjny kapitału ludzkiego organizacji

• stworzenie pionu odpowiedzialnego za działalność B+R i wdrażanie innowacji

• wdrożenie sytemu ERP na budowy

STRATEGIA 
KRÓTKOTERMINOWA
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DEWELOPER

• 14 lat na rynku

• stabilny biznes w segmencie mieszkaniowym 

(ok.60%)

• pokaźny bank ziemi na poziomie  ok. 200 tys. m2 

z czego ok. 70 tys. m2 

w projektach premium

• wielowymiarowe i wyspecjalizowane 

kompetencje w segmentach:

• popularny
• podwyższony
• premium
• apartamenty na wynajem
• klienci instytucjonalni – PRS (Private Rented
Sector)
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9,8
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12,7

41,5
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12,0%
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14,0%

6,9% 8,2%

14,5%

3Q18 4Q18 1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 2019 2020

Wynik operacyjny

EBIT (mln) marża (%)

• wysokie przychody realizowane w 2020 w związku z rozpoznaniem przychodów ze sprzedaży 622 lokali wobec 490 w całym 2019 - oddane do użytkowania Foresta, Nowe 
Rokitki V,VI, Grano Residence, Osiedle Zielone III bud. C4, Młoda Morena Park II.

• opublikowane cele na 2021 rok 210mln PLN przychodów, z rozpoznania ok. 300 lokali  i kontraktacja ok. 350 lokali. 

DEKPOL DEWELOPER: REKORDOWY ROK 2020

Przychody, rozpoznanie w wyniku 
ilościowo i wartościowo

+85%
+3,2x
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55%

45%

64%
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Eco Milan

Osiedle Pastelowe etap I

Foresta

Grano Residence

Nowe Rokitki V,VI

Grano Marina Hotel

Osiedle Kociewskie etap I

Sol Marina etap I

Villa Neptun

Lazur Park

% sprzedaży lokali z oferty 
– stan na 31.03.2021

NOWE INWESTYCJE W SPRZEDAŻY
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260

189

162
136

194

238

289

141

86 87

68

27 26
22

73
79

1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 1Q21

Oferta (liczba lokali oferowanych na sprzedaż)

Kontraktacja (lokale sprzedane umowami)

odbudowa oferty od 3Q 
2020

Q1’21 sprzedaż 2,9x 
wyższa r/r

Kontraktacja i oferta

289 lokali w ofercie

W 2020:

• niższa r/r sprzedaż umowami (148 lokali) – efekt COVID-19. 

• zwiększenie oferty od Q3 - wprowadzenie do sprzedaży nowych inwestycji: Villa 
Neptun, Lazur Park, Grano Marina Hotel

• blisko trzykrotny wzrost zakontraktowanych lokali wobec 1Q 2020

• pierwszy projekt realizowany z inwestorem instytucjonalnym 18tys. m2 PUM  /ul. 
Braniborska,  Wrocław/

W 2021: 

• rozpoczęcie budowy Neo Jasień I, Osiedle Pastelowe II (350 lok), Osiedle Kociewskie II, 
Sol Marina II, Grano Marina Hotel i kilku inwestycji na w. Sobieszewskiej: Grano Resort 
I, Baltic Porto i Baltic Line  

• zakończenie budowy inwestycji: Osiedle Pastelowe I, Osiedle Kociewskie I, Sol Marina I, 
Villa Neptun, Lazur Park

Projekt realizowany z Inwestorem Instytucjonalnym, nie ujęty w zestawieniach liczbowych
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UNIKALNY BANK ZIEMI, PIPELINE INWESTYCJI 2020-2025+

0
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800

1 000

1 200

2020 2021 2022 2023 2024

Ukończenia budowy (liczba lokali)

Rozpoczęcie budowy (liczba lokali)

Atrakcyjne lokalizacje planowanych i realizowanych inwestycji mieszkaniowych i 
hotelowych na Pomorzu

Wyspa
Sobieszewska

Osiedle
Kociewskie

Pastelowe

NeoJasień
Sol Marina

Posiadany bank ziemi ok. 200 tys. m2 PUM zapewnia realizację 
ramowego, zrównoważonego planu inwestycyjnego 2020-2024*

Projekt realizowany z Inwestorem Instytucjonalnym, nie ujęty w zestawieniach liczbowych
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cze-21
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gru-21

Planowana liczba lokali dostępnych w ofercie* 
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PIPELINE PROJEKTÓW INWESTYCYJNYCH

Rozpoczęcie budowy Zakończenie budowy

Etap Ilość lokali Ilość m2 % lokali sprzedanych (31.03.2021)Data rozpoczęcia budowy Data zakończenia budowy 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

Osiedle Kociewskie etap I 121 4 978,11   32% 16.11.2020 15.11.2021

Osiedle Kociewskie etap II 129 5 267,22   01.08.2021 01.09.2022

Osiedle Kociewskie etap III 86 3 548,00   01.02.2023 01.04.2024

Neo Jasień etap I 104 4 792,31   20.04.2021 20.09.2022

Neo Jasień etap II 98 4 354,77   01.03.2022 01.08.2023

Grano Resort apartamenty etap I 124 6 237,86   01.08.2021 01.04.2023

Grano Resort apartamenty etap II 320 11 517,48 01.02.2023 01.05.2025

Sol Marina etap I 92 5 584,83   55% 01.10.2019 20.05.2021

Grano Marina Hotel + usługa 131 4 230,00   20% 01.05.2021 01.03.2023

Sol Marina etap II 127 5 830,16   01.09.2021 01.03.2023

Sol Marina etap III 140 6 424,74   01.09.2023 01.03.2025

Baltic Porto 72 2 562,12   20.05.2021 20.05.2022

Lazur Park 36 1 522,71   64% 03.11.2020 01.10.2021

Villa Neptun 40 1 673,75   45% 03.11.2020 15.10.2021

Soleo Park 25 887,86       01.07.2022 01.04.2023

Baltic Fun Park 180 10 600,00 01.04.2022 01.05.2024

Baltic Line 60 2 004,48   20.05.2021 20.06.2022

Osiedle Pastelowe etap I 180 9 366,25   95% 01.07.2019 01.03.2021

Osiedle Pastelowe etap II 350 15 991,00 20.04.2021 20.08.2023

Osiedle Pastelowe etap III 348 15 076,00 01.02.2024 01.05.2026

Prądzyńskiego + usługa 516 13 073,00 - -

Braniborska* - 17 997,00 01.05.2021 01.08.2023

Łączna liczba planowanych do ukończenia lokali

2021 2022 2023 2024

469 365 855 266

* Projekt realizowany z Inwestorem Instytucjonalnym, nie ujęty w zestawieniach
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PERSPEKTYWA 2021+

Grano Resort, W. Sobieszewska Warsaw Business Hotel, Warszawa

Warszawa

Sol Marina, Wiślinka, k. Wyspy SobieszewskiejBraniborska, Wrocław

CIEKAWY PIPELINE INWESTYCJI 
UNIKALNY BANK ZIEMI 2021-2025+

~4,6 TYS.

liczba lokali na inwestycjach w przygotowaniu* 

INWESTORZY INSTYTUCJONALNI

~18 TYS.

liczba m2 powierzchni użytkowej w realizacji dla Inwestora 
Instytucjonalnego (Braniborska)

~200 TYS. 

liczba m2 powierzchni użytkowej na inwestycjach w 

przygotowaniu*

~600 PLN 

średnia cena zakupu 1 m2 pumu
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PRODUCENT

NAJWIĘKSZY PRODUCENT ŁYŻEK 
I OSPRZĘTU DO MASZYN BUDOWLANYCH  W 
POLSCE

oraz

LICZĄCY SIĘ PRODUCENT ORAZ DOSTAWCA 
W EUROPIE

dodatkowego obszaru składowania

magazynu zadaszonego

stali przerabianej miesięcznie
(50% S355, 50% Hardox/Quard)

powierzchni hal produkcyjnych

zatrudnieni pracownicy
(206 produkcyjnych, 60 biurowych)

wyprodukowanych łyżek
111 045

10 700 m²

3 500 m²

1 700 m²

850 ton

266

w tym zatrudnienie 
agencja pracy tymczasowej

56
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STRUKTURA SPRZEDAŻY

Lider eksportu 2020

OEM
24%

Dealer
8%

Aftermarket
68%

Struktura sprzedaży 2020

EKSPANSJA ZAGRANICZNA

• Francja

• Niemcy

• USA

budowa sieci sprzedaży, napraw gwarancyjnych i 
magazynów 

Kontrahenci na całym świecie 90% sprzedaży na eksport
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WYNIKI FINANSOWE SEGMENTU PRODUKCJI

• w 2020 spadek sprzedaży o 11% r/r przy stałym poziomie kosztów operacyjnych - w rezultacie niższy r/r wynik operacyjny

• odbudowa zamówień w miarę luzowania obostrzeń na poszczególnych rynkach – solidny wzrost przychodów +27,6% r/r w Q4

• ceny stali wzrosły średnio od 10% do 30%, globalnie efekt odczuwalny od 2Q’21. Celem zabezpieczenia się przed negatywnymi skutkami, przeprowadzono negocjacje z 

klientami odnośnie wzrostu cen (nowy cennik od marca, a u części klientów OEM od kwietnia)

16,8
17,9

19,1 19,4

22,9

25,2
23,9

18,6
20,0

16,7

19,9

24,0

1Q18 2Q18 3Q18 4Q18 1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20

Przychody*
(mln PLN)

2,8 3 3,4

2,2 2,1 2,4

0,3
1

11,4

5,8

12,3% 11,9%
14,0%

11,9%
10,5%

14,4%

1,5%
4,2%

12,5%

7,2%

1Q19 2Q19 3Q19 4Q19 1Q20 2Q20 3Q20 4Q20 2019 2020

Wynik operacyjny

EBIT (mln) marża (%)

Powrót zamówień od 
Q3
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POWRÓT WZROSTU

Pozyskanie nowych Klientów:

• Steelwrist

• SMP

• Hitachi Construction Machinery UK Ltd

Pierwsze zamówienia od jednego 
z największych producentów maszyn budowlanych 
na świecie.

sty-20 mar-20 maj-20 lip-20 wrz-20 lis-20

1

2

3

4

5

6

7

8

9

Trend realizacji zamówień (mln PLN)

Powrót zamówień w Q4

• w 2020 wpływ COVID-19 – spadek zamówień vs. 2019 przez zamknięcie fabryk OEM w H1 2020, 

równoważony przez aftermarket

• w dłuższym terminie  pozytywny wpływ zmian na światowych rynkach i łańcuchach dostaw

• nowi klienci i wyraźny wzrost zamówień od 4Q’20
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PERSPEKTYWY 2021+

2020
• rozwój mocy produkcyjnych i wydajności 

produkcji 
• rozbudowa parku maszynowego
• automatyzacja spawania i produkcji
• rekrutacja

2021
• planowane powiększenie zakładu o 4,5tys. m2 

(3Q’21)
• przywrócenie produkcji łyżek do mini 

i midi koparek

MOŻLIWE PRZESKALOWANIE kontynuacja
rozmów w celu przeniesienia produkcji  do 
Dekpol Steel

15 27 52 73 91 80 112 150
3

5

7,5

12

17

22

18 18

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 plan'21 moce

Przychody (mln PLN)

• posiadane moce produkcyjne i solidne zamówienia Q4’20 i Q1’21 umożliwiają planowanie 40% 

wzrostu przychodów w 2021 i docelowo osiągnięcie sprzedaży 150mln PLN

efekt COVID
Planowana sprzedaż ’21 +40% r/r; moce 

produkcyjne do 150mln PLN



PODSUMOWANIE 
I PERSPEKTYWY 2021+
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PODSUMOWANIE

REKORDOWY WYNIK 

2020 zysk netto 52,8mln PLN

NOWE INICJATYWY STRATEGICZNE  

bardzo dobre perspektywy 2021+

KOMFORTOWA SYTUACJA FINANSOWA

solidna baza pod dalszy rozwój Grupy

KONTYNUACJA DZIAŁAŃ 

REORGANIZACYJNYCH GRUPY

w wymiarze operacyjnym, jak i finansowym
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PERSPEKTYWA 2021+

​GRUPA KAPITAŁOWA

​finalizacja reorganizacji 
grupy: wydzielenie 

działalności 
budowlanej 

refinansowanie 
zadłużenia w 1H 

2021

utrzymanie 
dyscypliny 
bilansowej 

Dekpol BUDOWNICTWO

• silny popyt ze strony budownictwa magazynowego i 
przemysłowego

• portfel zamówień o wartości ok. 1mld PLN, w tym 
409 mln PLN do realizacji w większości w 2021 r.

Dekpol DEWELOPER

• odbudowana oferta 289 lokali, kolejne w przygotowaniu

• zrównoważony plan inwestycyjny 2021-2025

• pierwszy projekt z inwestorem instytucjonalnym

• cel 2021 – rozpoznanie 210mln PLN przychodów 
i kontraktacja umowami 350 lokali

Dekpol STEEL

• nowi klienci i wyższe zamówienia – powrót na ścieżkę wzrostu 
przychodów i wyników

• perspektywa przeskalowania działalności – możliwość 
zwiększenia mocy produkcyjnych

• plan wzrostu sprzedaży do 112mln PLN w 2021 (+40% r/r) oraz 
docelowo do 150mln PLN



Dziękujemy za uwagę.

Agata.Dzieciolowska@ccgroup.pl Katarzyna.Sadowska@ccgroup.pl

RELACJE INWESTORSKIE: KOMUNIKACJA FINANSOWA:


